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Dahua Day road show con Videotrend.
Integrazione dei sistemi di videosorveglianza, antintrusione, domotica e
videocitofonia IP

Prossime tappe nel Sud Italia

19 giugno 2015

Continuano gli incontri di approfondimento tecnico commerciale Dahua Day.
Dopo la Sicilia, i nostri tecnici saranno impegnati nel Sud Italia con una serie di tappe a Lecce (23 giugno),
Bari (25 giugno), Napoli (30 giugno) e Cosenza (2 luglio).

L'elevata partecipazione in ogni meeting conferma l'interesse verso Videotrend, Dahua Technology e la
nostra offerta di sistemi integrati per la sicurezza e la videosorveglianza.

Un'occasione unica per gli installatori nel Sud Italia che vogliano sentirsi protagonisti degli scenari

futuri e che vogliano condividere programmi strategici con partner leader nel mercato e nella distribuzione.

Il programma di tutte le tappe del Dahua Day road show e disponibile sul sito web: www.Videotrend.net
Per accreditarsi, basta scrivere a: marketing@videotrend.net oppure telefonare allo 0362 179 13 00

Vi aspettiamo nelle prossime tappe.

Videotrend Srl
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VIDEOTREND é il distributore ufficiale per I'ltalia di DAHUA Technology
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